|
SR -
L 3 S Q
r,.‘*f . e e
e > %
g -
f? >
Y

: Fundaélwl cademla
D1plomat1ca del Peru ,

BN LR SRS ST

40 AROS NAVEGANDO HACIA NUEyos HORIZONTES .

",‘\ \\>% : 5 > e

y Politica Comercial
del Perv

@ Fundacion Academia Fundacion Academia

Diplomdtica del Pery Diplomdtica del Pery CiRpadcioneicatcibd Bleiaiics



La Fundacion Academia
Diplomdatica del PerU (FADP) es
una institucion que brindo
programas de especializacion y
capacitacion académica en
Relaciones Internacionales,
Cooperacion Internacional 'y
Protocolo del Estado, orientada
al  fortalecimiento de las
competencias profesionales de
quienes participan en la gestion
publica vy privada, en la
cooperacion internacional y en
el desarrollo estratégico de
organismaos nacionales e
internacionales.

Nuestra propuesta académica se distingue por un enfoque
riguroso, actualizado y altamente aplicado, que combina la
excelencia académica con una formacidn prdctica
alineada con los desafios reales del entorno nacional e
internacional. En la FADP, la especializacion es personalizada,
participativa y abierta al debate académico, promoviendo el
pensamiento critico, el intercambio intelectual permanente y
la construccion de redes profesionales de alto valor.

Los programas se disenan y actualizan de manera confinuqg,
garantizando su pertinencia, calidad y coherencia con las
necesidades formativas de profesionales, instituciones
publicas, enfidades privadas y organizaciones
internacionales, en un contexto global en constante
transformacion.



;POR QUE ESTUDIAR
EN LA FADP?
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Enfoque académico integral, con un
compromiso permanente con la excelencia, la
calidad y la mejora continua.

Cuerpo docente nacional e internacional de
reconocido prestigio, integrado por
profesionales con grados de magister,
doctorado y PhD, y amplia experiencia
académica y profesional.

Flexibilidad y personalizacion de los programas,
incluyendo propuestas académicas a medida,
disenadas para atender los requerimientos
especificos de enfidades publicas y privadas.

Amplia y diversa oferta académica, alineada a
las tendencias contempordneas de las
relaciones internacionales y la cooperacion
global.

Promocion activa de espacios de networking
estratégico y oportunidades de vinculacion
profesional, fortaleciendo la proyeccion y el
desarrollo de nuestros parficipantes.



JUSTIFICACION DEL
PROGRAMA

El curso de Comercio Internacional ofrece a los participantes una vision
holistica de los procesos actuales que regulan y norman el infercambio de
bienes y servicios en el mundo. Su propdsito es desarrollar competencias
analiticas y estratégicas, fomentar el andlisis critico que permita
comprender las fendencias econdmicas, politicas, sociales y juridicas que
impactan directamente en el mercado global. El curso responde a las
necesidades actuales del mercado global, gue demandan profesionales
con competencias estratégicas y un alto nivel de especializacion para
desempenarse en un enforno donde la interrelacion de economias, la
apertura, la complejidad de los mercados y los conflictos actuales juegan
un papel predominante. La propuesta del curso combina aspectos
tedricos y prdacticos, como la aplicaciéon de instrumentos, metodologias y
experiencias intfernacionales, garantizando una formacion integral vy
adecuada para los desafios actuales del comercio global.



PRESENTACION DEL
PROGRAMA

Los profesionales pertenecientes a diversas disciplinas adquirirdn
nuevos conocimientos sobre los marcos normativos que regulan las
actividades comerciales internacionales, los acuerdos multilaterales y
regionales de comercio internacional, asi como las politicas
arancelarias y no arancelarias que influyen en la competitividad de las
empresas. Durante el desarrollo del curso, los participantes conocerdn,
entre otros temas, los fundamentos del comercio internacional y su
evolucion histérica, las politicas comerciales, tratados y organismos
internacionales, y cuestiones de clases en el comercio internacional,
como la facilitacion del comercio y la logistica.

Por ofro lado, con el curso se abordard lo relativo a la manera en que
las actuales tensiones geopoliticas vienen afectando el comercio
intfernacional, asi como la necesidad de que las empresas que
incursionan en los mercados internacionales aprendan a gestionar el
riesgo geopolitico.



OBJETIVO GENERAL

Los participantes del curso desarrollardn la competencia de
formular y promover una vision estratégica que integre los
desafios que actualmente se presentan para el comercio
infernacional, vinculados a cuestiones tales como el aumento
de las tensiones geopoliticas en los mercados internacionales,
asi como a los imperativos de sostenibilidad que nuestros
mercados de destino estdn implementando. Asimismo,
estudiantes de formacidon profesional de distintas disciplinas
adquirirdn la capacidad de aplicar un marco conceptfual
solido y prdctico acerca de los principios, normas y dindmicas
que gobiernan el comercio internacional.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

1 Conocer y analizar el entorno comercial nacional e
infernacional.

Conocer y aplicar los tratados de libre comercio firmados
por el Peru (por ejemplo, con los EE. UU., la Unidn Europeaq,
etc.) y las normas de origen aplicables.

analizar la diversificacion de destinos.
Adaptar estrategias ante escenarios cambiantes por

conflictos y tfensiones entre las potencias, diferencias

3 Identificar oportunidades emergentes para el Pery,
idiomdticas, barreras culturales, etc.




MALLA CURRICULAR

( Médulo 1: Fundamentos del comercio internacional (3 sesiones) >

1. Historia y evolucion del pensamiento econdmico sobre
el comercio.

2. Corrientes de la economia politica internacional.
3. Evolucion de la gobernanza econdmica global.

( Modulo 2: Sistema multilateral de comercio (6 sesiones) >

1. Del GATT a la OMC: principios y arquitectura
institucional.

2. Mapa de Acuerdos de la OMC.

3. Normas y principios clave del comercio multilateral:
NMF, trato nacional, acceso a mercados.

4. Servicios y Propiedad Intelectual.

5. El Organo de Solucién de Diferencias y su crisis.

6. Reformas pendientes y tensiones geopoliticas en la
OMC.

( Modulo 3: Acuerdos comerciales regionales y bilaterales (4 sesionesD

1. Acuerdos comerciales preferenciales: logica
(excepcion al NMF) y proliferacion. Spaghetti bowl,
regionalismo abierto.

2. Principales TLC del Per?: EE.UU., China, UE, CPTPP,

Alianza del Pacifico.

3. Integracioén regional: CAN, ALADI.

4. Foros multilaterales de cooperacion y de concertacion
de politicas: El caso APEC.




MALLA CURRICULAR

( Modulo 4: Politica comercial del Perd (4 sesiones) )

1. Marco institucional del comercio exterior en el Pery

* MINCETUR, PROMPERU, OCEX, SUNAT.

2. Nueva politica nacional multisectorial de comercio
exterior al 2025. Antecedentes, lineamientos y objetivos.

3. Estrategias de promociéon de exportaciones vy
atraccion de inversion.

4. Facilitacién del comercio: Ventanilla Unica, TFA,
logistica, calidad.

( Moadulo 5: Desafios actuales del comercio internacional (3 sesiones))

1. Tensiones geopoliticas y guerra comercial: EE. UU. -
China y generalizacién de la guerra comercial.
2. Reshoring, friendshoring y la ilusion del

desacoplamiento.

* Dependencia tecnoldégica y geoeconomia.
3. Sostenibilidad y comercio internacional.

* Cldusulas verdes, subsidios, OMC y ODS.




NUESTRO DOCENTE

Mg. César Llona Silva

Abogado por la Universidad de Lima y Magister en Comercio Internacional e
Infegracion Econdmica por la Universidad de Montevideo, experto en relaciones
internacionales y comercio internacional, con amplia experiencia en organismos
infernacionales, negociaciones comerciales internacionales, asi como en
implementacion de politicas, proyectos y estrategias de integracion, comercio
exterior, facilitacion del comercio y desarrollo industrial, entre ofros.

Es profesor a tiempo completo en la Universidad de Lima, impartiendo cursos tales
como Relaciones Internacionales; Negociaciones Comerciales; y Procesos de
Intfegraciéon Econdmica. Ha publicado diversos articulos académicos y de opinidn
en revistas y medios especializados.

Representd al Peru en la negociacion de muchos de los acuerdos de libre comercio
firmados por el pais, incluyendo negociaciones con la ALADI, Canadd, Chile,
MERCOSUR, EFTA, Estados Unidos, México, Singapur, Tailandia, Unidn Europea.

Fue Subsecretario de Desarrollo del Espacio de Libre Comercio de la ALADI por dos
periodos consecutivos (2011 —2017), desde donde apoyd a los paises miembros de
dicho organismo en sus negociaciones comerciales internacionales y en la
implementacion de proyectos e iniciativas de cardcter regional en materia de
comercio exterior y facilitacion del comercio.

De 2018 a 2019 fue miembro de la Comision Permanente de Normalizacion del
Instituto Nacional de la Calidad. Igualmente, del 2019 al 2022 fue Coordinador
Nacional del Programa de Alianzas para Paises — PCP PerU, entre la Organizacion de
las Naciones Unidas para el Desarrollo Industrial = ONUDI y el Perd.

Ha presidido en dos oportunidades (2023/2024) la Sala Especializada en Defensa de
la Competencia del INDECOPI y actualmente es vocal de Ia misma.



PERFIL DEL
EGRESADO

Al culminar el curso, los participantes comprenderdn los
principios, normas e instituciones que regulan el comercio global
en los dmbitos nacional e internacional, incluyendo los niveles
multilateral, regional y bilateral, las politicas nacionales dirigidas
a insertar al Per0 de manera competitiva en los mercados
infernacionales, asi como las dindmicas globales que impactan
en la gobernanza actual y en los mercados infernacionales en
general, incluyendo aquellas derivadas de la crisis actual, el
orden internacional basado en reglas para el comercio,
generado por la multipolarizacion del sistema internacional y la

crisis de sostenibilidad, entre otros.




BENEFICIOS Y
CERTIFICACION

Inicio: martes 10 de marzo
Fin: martes 05 de mayo
60 horas académicas

Modalidad:
Virtual en vivo

Frecuencia y horario:

Martes y jueves

de 18:30 a 21:45

\ DOBLE CERTIFICACION:
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FADP

Fundacién Academia
Diplomatica del Peru

JAVIER PEREZ
DE CUELLAR

o= =\

*Para obtener el certificado, los profesionales deberdn contar con un 80 % de asistencia a las clases del
curso y la aprobacién de la totalidad de las asignaturas vy frabajos, tanto individuales como colectivos.
En caso de que el participante no apruebe uno de los mddulos, se entregard solo un certificado de
asistencia al curso.



Contacto
WhatsApp:

933 838 340

Correo: cquiroz@fundacionadp.edu.pe

Pagina web: www.fundacionadp.edu.pe
Direccion: Avenida General Felipe Salaverry
N° 2409, oficina 201, San Isidro, Lima
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